
売上が伸びない原因の整理と改善提案

中小企業の成果のでる集客の仕組みつくり

実務型インバウンドマーケティング導入支援

株式会社レゾンデートル

B U S I N E S S  P R O P O S A L



こ の よ う な 状 況 は

あ り ま せ ん か ？

ホームページはあるが問い合わせが少ない

広告をやったが継続的に成果が出ない

営業は属人的で再現性がない

施策は間違っていないはずなのに売上が伸びない



現 状 の 整 理

教 え て く だ さ い ！

ご 一 緒 に 整 理 し ま し ょ う ！

1.集客経路

2.月間問い合わせ数

3.受注率

4.平均単価

5.営業フロー



市 場 の 変 化

現 状 の 課 題

多 く は 、 施 策 単 体 で は な く 、

“ 集 客 〜 受 注 ま で の 設 計 ” に

ズ レ が あ る 状 態 で す 。

そのため、

・流入はあるが問い合わせに

　　繋がらない

・問い合わせがあっても受注に

　　繋がらない



主 な 原 因 （ 原 因 を 特 定 し ま す ）

ターゲットの不明確 導線設計の不足

コンテンツの

訴求ズレ

営業プロセスの

非体系化



解 決 方 針 （ 方 向 性 を 決 め ま す ）

ターゲットの再定義 集客導線の設計

コンテンツの再構築 営業プロセスの整理



実 施 内 容

具 体 的 に 、

こ れ を ご 一 緒 し ま す ！

1.現状分析と課題整理

2.ターゲット・ペルソナ設計

3.集客〜受注導線の設計

4.コンテンツ改善

5.実行サポート



進 行 ス テ ッ プ

進 め 方 ・ ス ケ ジ ュ ー ル 感

STEP① 

現状分析（約2週間）

STEP② 

改善設計（約2〜4週間）

STEP③

 実行支援（継続）



料 金

目 安 費 用

詳 細 、 診 断 し て ご 相 談 ！

・診 断：10,000円

・改善設計：30万円

・実行支援：月額10万円/半年

（継続特典：お客様スキルアップ

　＝弊社負荷軽減で月額費用軽減）



他 社 と の 違 い

～ 弊 社 の 特 徴 ～

戦略だけで終わらず、

実行し“売れる状態”まで伴走します。

理屈ではなく、”実務”型支援です。



ま ず は 、

現 状 の 整 理 か ら 行 い ま す 。

無 理 に 契 約 を 進 め る こ と は

あ り ま せ ん の で 、

一 度

「 売 れ な い 原 因 診 断 」

を 受 け て み ま せ ん か ？



ご 連 絡 は 、

・ 弊 社 パ ー ト ナ ー 企 業 様 に ご 相 談 下 さ い 。

・ ご 紹 介 企 業 様 に ご 相 談 下 さ い 。

・ 直 接 の ご 連 絡 は 、 次 の ペ ー ジ よ り お 願 い し ま す 。

集客の方法の

ご提案

SNSの

活用サポート

WEBサイトの

改善

広告の

運用サポート

企業の課題に合わせて

最適な方法をご提案します。



C O N T A C T

03-6686-5019

info@raison-dtr.co.jp 

https://raison-dtr.co.jp 
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